
Erwartete Effekte beim Einsatz  
eines Ratenkauf-Angebots
Durch den Ratenkauf werden höhere Warenkörbe realisiert.

Kunden nutzen Ratenkauf, um in ihrer Liquidität flexibel zu bleiben,  
auch wenn eine unmittelbare Gesamtzahlung möglich wäre.

Durch den Ratenkauf wird die Conversion Rate erhöht.

Durch den Ratenkauf wird die Kundenzufriedenheit gesteigert.

155 ≤ n ≤ 170 (alle Unternehmen)
Studie „Ratenkauf im deutschen Einzelhandel –  
Status quo und Ausblick aus Händlersicht“  
powered by TeamBank/ibi research (2018)
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